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Les comptes du premier semestre 2005 sont présentés conformes aux standards IFRS.

Les données du premier semestre 2004 ont été retraitées et sont conformes a ces nouvelles normes

30/06/05 31/12/04 30/06/04

% CA % CA % CA

Chiffre
d’'Affaires

100,0% 100,0%

Résultat 16,6 6,2% 8,7 6,4%
opérationnel
Résultat net 10,7 4,0% 5,6 4,1%
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Principales normes impactant les comptes consolidés
du groupe MAISONS France CONFORT

= |AS 11 « Contrats de construction »
W |AS 36 « Dépréciation des actifs »
il

=2 |AS 16 « Immobilisations »

= |AS 33 « Titres d’autocontrdle »
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IAS 11 - Contrats des constructions

Les charges relatives a un contrat a long terme comprennent
notamment les co(ts imputables a ce contrat.
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IAS 36 - Dépréciation des actifs
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IAS 16 — Immobilisations
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IAS 33 - Titres d’autocontrole
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Parts de marché de MFC en 2005
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Cours & Volume pour Maisons France Confort Base 100 en EUR au 07/10/05
réajusté sur la base du nouveau nominal

oct Nov Déc Jan Fév Mar A Mai Jun ul Aol Sep Oct
2004 2004 2005 2005

Split du nominal de I'action le 12/07/2005
Maisons France Confort

=)  Augmentation de la liquidité
mm) Facilitation des volumes d’échanges =
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L'accession a la propriété en Europe

Espagne |

—1 82%

Irlande
Grece |

] 76%
1 74%

1 72%

1 70%

1 69%

Italie |
Luxembourg
Royaume-Uni :
Portugal ] 64%

Finlande 60%

Autriche "7 56%
France | 56%

L L

I I

I I

; I I
Belgique | ‘ ‘
I I

I I

I .

1 78%

50% 55% 60% 65% 70% 75% 80% 85%

Part des propriétaires occupants en %
du stock total de logements

Source: INSEE - Enquéte logement
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+ 24% de ménages en 2030
I T N
* . / [ 8 7<"

%D . / 7" 8 77! 7 88

Source INSEE

7177

Renouvellement en forte croissance du parc obsoléte de logements actuels

|

+ de 400 000 logements nouveaux

devrait étre construit chaque année
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Colt de I'opération terrain + maison 200 000 €
Revenus mensuels 3.000 € - Apport personnel 50.000 €
Financement par préts : 150 000 €

PRET P.A.S. ATAUX FIXE — DUREE 20 ANS
MENSUALITE* : 881 € TAUX MOYEN : 3,65%

PRET P.A.S. GENERATION i (Fixe et Variable) - DUR EE 20 ANS
MENSUALITE* : 811 € TAUX MOYEN : 2,73%

PRET P.A.S. GENERATION i (Fixe + Variable) - DUREE 25 ANS
MENSUALITE* : 708 €

PRET P.A.S. GENERATION i (Fixe et Variable) - DURE E 30 ANS
MENSUALITE* : 642 €

* Hors assurances (47,45€)
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Maison Junior : en phase de lancement
Maison Bioclimatique : en phase de lancement

Maison Industrialisée : en phase de développement
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= Une offre dédiée aux jeunes cadres

modernes et dynamiques lancée en janvier 2005
4 Une conception d’'un habitat individuel tendance « loft »
s Un segment de clientéle a pouvoir d’achat

intéressant qui consomme différemment

4% Un revenu moyen supérieur a notre coeur de cible
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=% Une conception d’'un habitat individuel répondant aux enjeux
écologiques

% Un segment de clientéle qui veut consommer différemment
et économiquement

4 Un modeéle d’habitat alliant confort, modernité et élégance

=) D 788!

m—)> Proposer une solution économique
et rapide aux ménages

Prix de revient: -10%
Délais de chantier: - 40%
Prix de commercialisation: -14%
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% Réalisation maison test
4 Conception marketing d’une offre globale
4 Lancement région pilote
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v - 1& LOCATIVE
Industrialisée * Investisseur
\| Y
-
2000 3000 4000 SOO(ﬂ 6 00Q, )
Revenu
3 MI Junior Mensuel
\. J |\ en euro
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Achete Suivre le Réception
chantier de la

Coeur de métier

Emménag> S’équip> Utiliser
er

Offre complémentaire
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